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Pfeiffer Handelsgruppe gewinnt Eva Igelsbdck fur das Business

Development

e Im Fokus: Forcierung der E-Commerce Aktivitaten der Pfeiffer
Handelsgruppe

e Strategische Stabstelle flir Business Development errichtet

(Pfeiffer Handelsgruppe, Traun am 07.10.2014) Der drittgréRte Lebensmittelhandler
Osterreichs, die Pfeiffer Handelsgruppe, richtet eine strategische Stabstelle fiir Business
Development ein und gewinnt Eva Igelsbock als Bereichsleiterin. Die Expertin fir Online-
Vertrieb verantwortet damit die gesamte Entwicklung, das Marketing sowie die Kommunikation
der E-Commerce Aktivitaten der Pfeiffer Handelsgruppe.

Im April prasentierte Osterreichs dynamischster
Lebensmittelhéndler seine Initiative zum E-
Commerce im Lebensmittelhandel. ,Eva Igelsbéck
ist ein wahrer Gewinn fur uns. Mit ihr haben wir die
perfekte Besetzung zum laufenden Ausbau, zur
Forcierung und Intensivierung unserer Online-
Vertriebsaktivitaten gefunden®, freut sich Mag.

Markus Bohm, Holding Geschaftsfihrer der

Pfeiffer Handelsgruppe, Uber die Erweiterung des . 1 -

Teams. Eva Igelsbdck, Bereichsleitung Business Development

»Ich freue mich auf die bevorstehenden Aufgaben und Herausforderungen. Mein klares Ziel ist
es, die Pfeiffer Handelsgruppe bestmoglich am Weg hin zur Nummer eins im Online-
Lebensmittelhandel zu begleiten®, so Eva Igelsbdck, Bereichsleiterin Business Development

der Pfeiffer Handelsgruppe.

Igelsbdck verantwortet ab sofort als Bereichsleiterin die neu errichtete strategische Stabstelle

Business Development, die direkt der Holding-Geschaftsfihrung berichtet.
Profi fir Ausbau und Entwicklung des Online-Vertriebs

Die Absolventin der York St. John University in GroRRbritannien sammelte wertvolle

Erfahrungen bei der Wiener Startup-Schmiede i5invest und arbeitete mit zahlreichen
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Jungunternehmern in der Entstehungs- und Entwicklungsphase zusammen. Unter i5invest
unterstitzte Igelsbock die tripwolf GmbH im Bereich Sales und Key Account Management. Bei
KochAbo GmbH war der Online-Profi in der Startup Phase im Produkt- und Online-Marketing
tatig. Bei BILLA AG untermauerte lgelshock ihre Expertise: Zuletzt betreute sie als
eCommerce Organisatorin die Online-Vertriebsaktivitaten der BILLA AG. In dieser Position
verantwortete die 30-Jahrige die laufende Koordination der Online-Expansion, betreute den
Web-Aulftritt und optimierte die App & Tablet Produkte.

Die gebdlrtige Niederdsterreicherin ist verheiratet und verbringt ihre Freizeit gerne beim

Backen, bei Pilates und im Freien.

Fotos: C= Pfeiffer Handelsgruppe; Fotograf= Michael Higel; honorarfrei abdruckbar

Uber Pfeiffer:

Die Pfeiffer Handelsgruppe (inklusive Zielpunkt) erzielte 2013 mit 6.048 Mitarbeitern (davon
230 Lehrlingen) einen Umsatz von 1,3 Mrd. Euro. C+C Pfeiffer verfigt tber 12 Standorte und
bietet die bewahrte Kombination aus Abholmarkt und Zustellservice an. Knapp 80% der
Umsatze von C+C Pfeiffer entfallen auf die Kernzielgruppe Gastronomie. UNIMARKT betreibt
aktuell 131 Standorte. Mit ,mehr fur mich“ positioniert sich UNIMARKT als regionaler
Supermarkt mit Familienfokus. Seit 1. Marz 2014 gehért der neu positionierte Supermarkt
Zielpunkt zur Pfeiffer Handelsgruppe. Zielpunkt betreibt 254 Filialen, vorwiegend im Osten
Osterreichs. Pfeiffer GroRhandel beliefert 269 Nah&Frisch—-Einzelhandler in den
Bundeslandern Ober- und Niederdsterreich, in der Steiermark und in Salzburg, 9 ,Land lebt
auf* Standorte sowie weitere 181 Nahversorger.

Riickfragehinweis:

Martina Macho
Unternehmenssprecherin
Pfeiffer Handelsgruppe

T: 01/610 45 756

E: martina.macho@pfeiffer.at
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